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WLF TRUCKS UN GRUPPO DI VALORE CHE HA CONCRETIZZATO UN'IMPRESA TUTT'ALTRO CHE SEMPLICE

IL TALENTO VINCE

LE PARTITE LA SQUADRA

IL CAMPIONATO

LA PREZIOSA CAPACITA DEL GRUPPO STORTI DI SELEZIONARE,
METTERE AL LAVORO E GESTIRE LE RISORSE UMANE HA PERMESSO
ALLA PRIMA CONCESSIONARIA FORD TRUCKS DEL NOSTRO PAESE DI
RAGGIUNGERE RISULTATI CHE NESSUNO S1 ASPETTAVA.
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Pmettiamo quasi a forza sotto
alriflettar, perché se potessero
scegliere amerebbero essere
laselat! tranquilli a dare il lora
contributo diatro le quinte, per
controllare dali la buona riuscita
dello spetracolo. Ma, si sa, a il
Mondo dei Trasporti piace parlare
proprio di chi tutti | glorni i im-
pegna al massime per la propria
azienda. & maggior ragione se gli
atbori in questione lo fanno ispi-
rati da grande umilta. E Purnilta
di chi si sente al servizio di un
Gruppo ce U'ha tutta il team che
Eestisce la prima concessionaria
Ford Trucks in Italia e primo
dealer che tre anni fa ha avuto
la disponibilita dei mezzi - che
ANcOra Nessuno conosceva - da
far provare al clienti. Il Gruppo
& il Gruppo Storti, proprietario
al 31 per cento della corda-
ta che ha pertato il marchio
americano In italia. Un'azienda
da sempra melto compatante
anche nelia gestione delle risorse
umana., per questo, quando &
arrivare il momento di formare
una squadra che mettesse sul
mercato | prodotti in arrivo da
Ford Otosan, ha fatto un bel
sorriso @ pensato: “E adesso
€l mettiamo all'opera™

Era Uinizia del 2020, & tutt ri-
cordiamo cosa stesse succe-
denda in quel mesi, ma c'era da
organizzare |l network italiano

di Ford Trucks, e Placenza era
stata Individuata come location

per l'apertura del primo con-
cessionario. Il progetto aveva la
connotazione quasi di una start
up ai templ, eppure, dal glorno
in cui seno state spalancate al
pubblico le porte per far cona-
scera questo nuove prodotto

ad oggi sono stati venduti un
centinaio di camicn all'anno, pid
di mille in tutta italia se viene
conteggiato anche il venduto
degli altri dealer mazionall.

“Abbiamo rilevato un'ex officina
multimarca - ci spiega in rap-
prasentanza del team della WLF
Trucks Mariano Abramo, il CEO

della concessionaria - a preso
due mandati (Ford e DAF n.d.r),
suddividendo in mado molto
nette le attivita sia dal punto di
vista della vendita che dell'as:
stenza, & mantenendo un'unica
gestione sclo per marketing
& amministrazione. Abbiamo
SCOMMESsSo SU uravventura
tutta nuova che richiedeva un
importante piano di ristruttura-
zione, ma siamo stati all'altezza
del compiva, gli otimi fatturati
lo dimostranc”,

Come anticipavamo, grande
importanza ha rivestito la scelta
dal team, il mondo dei truck
& un mondo piccolo dove le
figure professionali mancano
@ e aziende fanno a gara per
accaparrarsele, che si tratti
di manager, impiegati, tecnici

di Lino Sinari
Piacenza

o autisti. “Eppure - continua
Abramo - abbiame trovato il
mode. Sul fronte commaerciale
seno state scelte persane di
esperienza, alle quali nei mesi
sona stat] affiancati collaboratori
piU giovani da far crescere: cre-
diama molto nella formazione,
d'altra parte il prodotte cambia
agni giorno, @ non cé altra strada
se non quella di continuare ad
apgiornars| per essere cempre
pronti e al passo con | tempi®.
WLF Trucks ogi schiera 4 com-
1addetto al marketing,
2 impiegate, 3 meccanici, 1 elat-
trauto @ un magazziniers. La
struttura ococupa 15.000 maq, di
cul 8.000 coparti, & comprande
anche un'officina abilitata alle
revisionl.
Ma @ il fatto di essere di pro-
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prieta diratta di uno degli im-
portatori ad aver determinato
la crescita del dealer in un cosi
breve pericde? “Ne - ci risponde
Mariano Abramo - pil che altro
@ la posizione geografica ad
averci afutato, Placenza & uno
snodo fondamentale e se lavorl
da protagonista nel mondo del
trasporte non pusi non avere
in quest’area un avamposto
efficienta: i nostri maggiori
competitor 5000 i nostri vicini
di casa, ma guesto per noi non
@ statc e non & ogl un deter-
rente, anzi: ci piacciono le sfide
in generale. ¢ in particolare le
scene affollate nelle quali chi
ha pil qualitd emerge. Questo
& il motive, non ce ne sono ai-
tri, ancha parché non abbiamo
prezzl diversi né applichiamo

La cordata che
sta gestendo
I'importazione

e la vendita

dei pesanti

che vengono
costruiti in
Turchia é al

31 per cento

del Gruppo
Storti, stessa
percentuale

per Gruppo
Maurelli e
Telese, mentre

il 7 per cento &
di proprieta di
Edoardo Gorlero
di V-Rent.

scontistiche particolari™

Prospetiive per il prossime anno?
“Dipendera - prosegue Abramo
- da <id che arrivera da casa
madre a livello di sviluppo della
gamma: non siamo particolar-
mente precccupati, visto che
fin qui abbiama fatto | numerl
ton un manapredotto, ma per la
fine del 2023 & in arrive la nuova
cabina del Legacy e i nuovi due
@ tre assi che ci permettaranno
di ampliare gamma e clientela. IL
target & sampre di un centinaio
di mezzi, ma & un ottimo rit-
ma, anche perchié | clienti sono
decisamente soddisfatti, grazie
anche & templ di consegna che
fanno impallidire molti degli
altri brand: oggl siame a tre
masi In ritarde sull'alettrico?
*Il pradette Ford Trucks - con-

L' IMPRENDITORIA
~INCONTRA LA POLITICA

clude LAD - arrivera nel 2024,
e forse per allora la richiesta
sard piv consistente rispetto a
quella attuale. In ogni caso WLF
Trucks @ pronta per prendersi
cura del vaicoll slettrici in ogni

stiene dei mezzi a batteria. Nel
Bire di sei mesi inaugurerama
inoltre un piazzale di 8.000
mg che dedicherema ad un
centro usato nazionale: WLF
Trucks continuerh ad essere
estre dinamica & ad

loro specifica ita: ghi spazi
ci sano & abbiame appena In-
stallato 150 kW di fotovoltaico
proprio in previsione della ge-

andare a cercare nuove sfide,
con lobiettive di servire il cliente
sernpre meglic”

Clavdia Waria

Terzi « ad Elevezis
Hassimo ¢ Stefane
Stortd




